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Von Apfel bis Zwiebel

Der Fruchthof in Northeim schldgt Obst und Gemdiise tonnenweise um

Von Barbara Will

NORTHEIM. Die Banane ist die
schwierigste Frucht. Griin
kommt sie an, die Primadon-
na. Gelb mit griinen Spitzen
soll sie im Einkaufskorb des
Verbrauchers landen. Und
deshalb reifen beim Fruchthof
Northeimin 14 Kammern gan-
ze LKW-Ladungen ihrem Ide-
al-Teint entgegen. ,Eine gut
gereifte Banane“, sagt Lutz
Hasenbeck, Geschiftsfiihrer
und Alleingesellschafter der
Fruchthof GmbH, ,ist der
Aufhinger fiir das Geschaft®.
Dafiir miissen Luftzirkulati-
on, Unterdruck und Tempera-
turfithrung stimmen. Wird es
dem heiklen Friichtchen unter
der Schale zu warm, platzt es.

Der Fruchthof verkauft an
GroB3- und Einzelhindler, an
GroBkiichen und Restaurants
von Bad Hersfeld bis Bremen,
von Bielefeld bis Dresden. Bis
zu 350 verschiedene Obst- und
Gemiisesorten fiillen die
Kiihlrdume, die gréBer sind als
zwei Fullballfelder. In der
jungst fiir 2,5 Millionen Euro
vergroBerten, temperierten
Halle herrscht fast immer Be-
trieb. Hier docken Lastwagen
aus ganz Europa an, hier lan-
den Kartons aus Ubersee. Am
Abend bis in die Nacht geht
es rund, wenn die Auslieferun-
gen zusammengestellt wer-
den. Am frithen Morgen de-
cken sich kleinere Einzel-
héndler und Gastronomen ein.
Durchschnittlich 400 Tonnen
Ware rollen tidglich an, die
gleiche Menge muss raus, und
so arbeiten 70 Beschéaftigte im
Namen von Kiwi und Co. Hin-
zu kommen 85 Lagerarbeiter
und Transporteure von beauf-
tragten Firmen.

Im Schichtbetrieb des
Fruchthofs fithrt Hasenbeck
das erste Telefongespriach zu
einer Zeit, in der sich die meis-

ten Menschen noch einmal im
Bett umdrehen: Sein Tag be-
ginnt um vier Uhr friih - Han-
del iiber die Zeitzonen.

Der Fruchthof mit zwei Fi-
lialen in Miihlhausen (Thiirin-
gen) und Sangerhausen (Sach-
sen-Anhalt) ist ein Familien-
betrieb. Ehefrau Ursula Ha-
senbeck zeichnet als Chefin
der Buchhaltung, die Séhne
Marc und Nils sind nach dem
Betriebswirtschaftstudium in
das Unternehmen eingestie-
gen. Das Zwei-Generationen-
Quartett wird in diesem Jahr
voraussichtlich 132 000 Ton-
nen Ware absetzen, fiinf Pro-
zent mehr als 2002. Hochge-
rechnet 80,3 Millionen Euro
Umsatz wird das einbringen
und einen nicht genannten Er-
trag. Die Branche muss mit
schmalen Renditen leben, aber
der Fruchthof kann beim Kre-
ditwiirdigkeits-TUV nach Ba-

Fruchtbare Geschéfte: Beim Fruchthof in Northeim herrscht standig Betrieb.

sel IImit der BestnoteTriple-A
aufwarten. Im Umgang mit
den Banken sind die drei klei-
nen A bares Geld wert.

Das Geschift ist schnell.
Wenn im schlechten Wetter ei-
ne Ernte ausfillt, schieBen die
Preise hoch. Wer dann bei ei-
nem GroBlabnehmer im Wort
steht, kann bei Deckungskiu-

Uberraschungen
von Markt und Wetter

fen viel Geld verlieren. Kommt
mehr Ware auf den Markt als
geplant, sacken die Preise so-
fort ab. Wenn es regnet, ver-
lasst die Obstesser die Kauf-
lust. Und schlieBilich hilt sich
Obst und Gemiise nicht ewig:
»Das macht uns Beine*, sagt
Lutz Hasenbeck. Oft reist die
Ware schon 24 Stunden nach
der Ankunft weiter. Der rasche
Umschlag und die Uberra-
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schungen von Markt und Wet-
ter verlangen einen monatli-
chen Liquiditdtsbedarf wvon
sieben bis acht Mio. Euro.
Rund ein Drittel des Um-
satzes wird in Dollar abge-
rechnet. Der Uberseehandel
liegt in den Hénden der Ham-
burger Cobana Fruchtring
GmbH & Co, einer Gruppe mit
1,8 Milliarden Euro Umsatz.
Hasenbeck ist einer der 50 Ge-
sellschafter des Importeurs.
Zunehmend bestimmen
Geschnippeltes und Vorgear-
beitetes fiir GroBverbraucher
das Bild, Salate und Feinkost.
Auch am Herd einer GroBkii-
che wird scharf kalkuliert.
»Die Kartoffel ist das Entree
in die Gastronomie“, sagt
Marketing-Chef Peter Ewer-
lin. Und deshalb gibt es die
nicht nur im klassischen Sack,
sondern auch im Vakuum-
Pack. Geschilt und geviertelt.
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